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¢Problemas con las ventas?
iTenemos lasolucion!




PROBLEMAS

Problema 1

Como los ejecutivos de ventas responden ante problemas y desafios durante el
proceso de ventas, y como pueden mejorar la comunicacion con sus clientes conociendo
su tipo de perfil.

Problema 2

Como pueden influir en los demas, convencerlos para tener el mismo punto de vistay
lograr cerrar mas ventas.

Problema 3

Como pueden responder al ritmo que lleva el entorno en el que se encuentran y no
perder la motivacion.
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Solucion 1

Los ejecutivos de ventas aprenderan como se comportan
en cada etapa de la venta, y en cuales necesitan mejorar
para lograr sus objetivos.

Solucidén 2
Sus jefes conoceran las claves para motivarlos.

Solucion 3

Sus jefes conoceran las claves para dirigirlos y obtener los
resultados esperados.

SOLUCIONES



PROPUESTA DE VALOR

Una vez completada su autoevaluaciénde ventas, los ejecutivos de ventas
podran realizar su plan individual de accion y mejora, al cual le podran dar
seguimiento de forma personal, con su jefe, mediante sesiones de
retroalimentacion o con el apoyo de nuestros instructores certificados.



Si desea conocer un reporte muestra,
por favor escribame a mi correo electronico y con mucho gusto se lo enviaré
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